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Demander un crA©dit particulier en 2026

Description

En 2026, la demande de crA©dit'en Suisse ne change pas a??de naturea?e, mais elle change
da??Aoquilibre : le cadre devient un peu plus strict-sur le coA»t maximal, les parcours sont plus
rapides, et la sA©lection se fait davantage sur la quatitA© rA®elle du dossier. Pour Ia??emprunteur,
la bonne approche na??est plus 4??tenter partouta?s, mais structurer proprement une demande
cohACrente.

1) Le changement majeur : un cadre de taux plus basa?;} et un
marchA®© qui compense ailleurs

Le fait marquant en 2026, ca??est que le plafond IA©gal du taux baisse sur certaines formes de
crA©dit A la consommation.

A?a ne veut pas dire que a??tout le monde paiera moinsa?e, mais A8a veut dire que les prA2teurs ont
moins de marge pour ajuster le prix au risque.

ConsA©quence directe

e Pour les profils stables et simples A financer, la compA®tition entre prA2teurs peut devenir
plus favorable (meilleures conditions, dA©cisions plus fluides).

e Pour les profils plus fragiles, certains acteurs deviennent plus exigeants : si le taux ne peut pas
monter autant, la &??variable da??ajustementa? devient la??acceptation (dossier refusA©,
montant revu A la baisse, exigences documentaires plus fortes).

En 2026, on verra donc plus souvent cette logique :
a??0n ne peut pas augmenter beaucoup le taux, donc on sA©curise le risque en sA®lectionnant

davantage.a?e

La??argent, ASa va, ASa vient, mais quand A8a vient, ASa va. SmaA™n
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2) Le crA©@dit en 2026 est plus rapidea?! mais plus a??binairea? e

Les demandes sont de plus en plus digitalisA©es : formulaire, upload de piAces, prA©analyse.
Cette rapiditA© a un revers : les systA'mes et les analystes ont moins de patience pour :

¢ les dossiers incomplets,
e les chiffres approximatifs,
« les incohAGrences entre dA©claration et justificatifs.

Ce qui passait parfois a??avec un A©changea?e passe moins.
Donc en 2026, une demande mal prA©parA®©e peut se solder par un a??nona?e seca?; alors qua??un
dossier propre, lui, peut Aétre validA®© trA’s vite.

3) Le cA?ur de la dA@cision ne change pas : la solvabilitA© (et la mensualitA©)

Le mythe, ca??est : 4??je veux X francsa?e.
La rA©alitA©, ca??est : &??je peux rembourser X par mois,.durablement, sans fragiliser mon
budget.a?e

Les prAdteurs regardent donc surtout :

e revenus (stabilitA©, rA©gularitA®),

charges (loyer, assurances, pensions, engagements),
endettement global (ce que tu rembourses dAGJA ),
stabilitA© personnelle (emploi, logement),

signaux de risque (poursuites/retards selon situation),
comportement de demande (multiplication de sollicitations).

En 2026, cette logique reste la mA2me, mais elle sd??applique avec une exigence plus
a??mathA©matiqued?e : cohAGrence, logique, preuves.

4) Le point qui fait gagner ou perdre : la cohA©rence a??montant 4?2 durA©e 4??
mensualitA©a?e

La majoritA© des refus viennent da??un dA©salignement :

montant trop AClevA®©,
durA©e mal choisie,
mensualitA®© trop lourde,
budget trop tendu.

Lalogique la plus efficace

1. tu choisis une mensualitA© rA®@aliste (qui laisse une marge),
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2. tu adaptes la durA©e,
3. tu demandes un montant cohA®Crent.

Ca??est contre-intuitif, mais ca??est souvent la meilleure stratA©gie :
un dossier a??raisonnA©a?e passe plus facilement qua??un dossier 4??au maximuma?e.

5) Le dossier a??2026-compatiblea?e: complet, lisible, sans zones grises

En 2026, la qualitA®© da??un dossier se mesure A trois choses :

A) ComplActude

Tout ce qui est demandA® est fourni, sans retard, sans &??on verra plus tarda?e.
B) LisibilitA©

Les documents sont propres/‘cohA@rents, et racontent la mA2me histoire.

C) Transparence

Les charges ne sont pas minimisA©es, les engagements ne'sent pas a??oubliA©sa?e, et 1a??0objectif
est clair.

Un prAateur prA©fA re un profil qui annonce une rA©@alitA© parfaitement cohA©rente, plutA’'t qua??un
profil ??embellia?e qui crA©e du doute.

6) Les erreurs frA©quentes en 2026 (celles qui font refuser mA2me des profils
corrects)

Multiplier les demandes : A§a donne un signal de stress (et A§a peut nuire au dossier).
Sous-estimer les charges : incohA©rence = perte de confiance.

Demander trop haut a??pour testera?e: souvent sanctionnA®©.

DA®©poser au mauvais moment : changement da??emploi, dAOmA©nagement, nouveaux
engagements rA©cents.

Objectif flou : 42?pour tout et riena? inquiAte plus qua??un projet cadrA®.

Dossier incomplet : ralentit, AOnerve, et fragilise 1a??analyse.

7) La meilleure stratA©gie en 2026 : &??moins de tentatives, plus de mA©thodea?

Si tu veux maximiser tes chances, pense comme un analyste :
A?tape 1 : faire une mini-audit de budget

e revenus rACels,
e charges fixes,
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e engagements,
e marge disponible.

A?tape 2 : cadrer ton objectif

TrA®sorerie ? rachat ? achat ? imprA©vu ?

Plus Ia??0bjectif est clair, plus la demande est crA©dible.

A?tape 3 : calibrer lademande

Montant et durA©e doivent faire apparaA®tre une mensualitA© soutenable.

A?tape 4 : dA©poser une demande propre, au bon endroit

Le bon interlocuteur na??est pas toujours celui qui 4??dit oui A touta?e, mais celui qui finance

correctement ton profil.

8) Pourquoi un courtier devient'encare plus utile en 2026

Parce que la diffA@rence se fait sur la prA©sentation’et/la stratA©@gie, pas sur un a??truc secreta?e.

Un courtier sA@rieux peut :

te guider sur les piA“ces et le timing.

ta??aider A choisir le bon montant/durA®©e,
Aoviter les demandes inutiles (et donc les signaux nA©gatifs),
rendre ton dossier plus lisible et plus convaincant,

En 2026, ca??est particuliA rement prA©cieux parce que les systA'mes sont rapides, mais peu

indulgents : un bon cadrage au dA©part AGvite beaucoup de 4??nona?-.

MultiCredit conseil de la rA©daction

Homepage : https://multicredit.ch/fr/

Adresse (Cham)

Cashflex MultiCredit GmbH
Dorfplatz 4

6330 Cham a?? Switzerland

TA©IA©phone : 041 726 71 00

Mobile / WhatsApp : 079 936 31 75

E-mail : info@multicredit.ch

Horaires : lundia??vendredi, 08:3047?718:00
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